
G
li acciai inossidabili speciali ri-

gidizzati, decorati e colorati 

sono articoli di grande valore 

impiegati in applicazioni di pre-

cisione o in contesti in cui sono richiesti al-

tissimi livelli estetici. «Dopo anni passati ad 

approfondire la conoscenza sugli acciai 

inox e a raccogliere spunti e stimoli dai 

clienti, finalmente si è riempito un vuoto sul 

mercato che gridava di essere colmato: ser-

viva un centro di trasformazione, sviluppo, 

valorizzazione e promozione di questi me-

talli preziosi ed è così che, dopo cinque 

anni di lavoro, è nato Arte dell’inossidabile, 

un vero e proprio laboratorio creativo in cui 

si maneggiano allo stesso modo idee e ac-

ciai inossidabili» spiega Francesca Pizzi-

gati, ceo di Steel Service, azienda fondata 

nel 2008 a Codogno dal padre Edmondo 

per il trading di coils e lamiere in acciaio 

inossidabile al carbonio. 

Come nasce Arte dell’inossidabile? 

«Arte dell’inossidabile è stata fondata sulla 

conoscenza specializzata delle lamiere in 

acciaio inox e in particolare quelle rigidiz-

zate, bugnate, decorate e colorate e sulla 

tecnologia d’avanguardia. Non è un sem-

plice servizio conto-terzi, ma un vero e pro-

prio luogo di sperimentazione e ricerca, un 

posto dove far fiorire idee e progetti inno-

vativi a partire dalle lamiere inox bugnate. 

È l’evoluzione naturale della mission di 

Steel Service, che da sempre si propone di 

sostenere la creatività e la produzione degli 

artigiani italiani rendendo accessibili mate-

riali pregiati e di nicchia senza quantitativi 

minimi d’ordine». 

Quali servizi fornisce Arte dell’inossi-

dabile? 

«Arte dell’inossidabile fornisce numerosi 

servizi. Innanzitutto, offre una consulenza 

personalizzata e supporta il cliente nella 

scelta dell’acciaio inox più adatto al pro-

getto e nella definizione dei dettagli pro-

gettuali. In secondo luogo, grazie al servizio 

di fornitura lamiere, dà la possibilità di sce-

gliere tra gli articoli di una delle gamme più 

vaste e complete d’Europa di prodotti in ac-

ciaio inossidabile. Scegliamo solo mate-

riale di alta gamma e articoli speciali come 

le lamiere inox bugnate, rigidizzate, deco-

rate e colorate di Rimex Metals Uk, per cui 

siamo distributori in esclusiva per il mer-

cato italiano. Possiamo occuparci dello stu-

dio del progetto, offriamo consulenza e 

supporto nella definizione del design del 

prodotto e realizziamo il disegno digitale.  

Piano di taglio, nesting, ottimizzazione 

della produzione sono tutti passaggi di cui 

ci facciamo carico per servire anche crea-

tivi freelance e privati cittadini. Con Arte 

dell’inossidabile possono essere realizzati 

particolari in serie, senza quantitativi mi-

nimi (realizziamo anche i gadget per un pic-

colo evento) consegnati già pronti all’uso o 

all’installazione, divisi per forma ed eti-

chettati secondo indicazioni, ma è anche 

possibile creare il pezzo unico per la pro-

pria casa, il proprio negozio, per un regalo, 

garantendo sempre medesima cura e at-

tenzione. 

Per alcuni clienti ci siamo occupati di rea-

lizzare il prodotto nella sua interezza, cu-

rando anche l’imballo. L’articolo è uscito dal 

nostro stabilimento già pronto per la ven-

dita al pubblico». 

Avete un parco macchine all’avanguar-

dia. Quali caratteristiche hanno i vostri 

macchinari? 

«Quattro sono i macchinari che compon-

gono attualmente il parco macchine, ma ci 

sono già investimenti in programma per 

ampliare sia la parte hardware che soft-

ware. I nostri impianti sono dedicati esclu-

sivamente all’acciaio inossidabile e 

calibrati per accogliere e lavorare sulle ca-

ratteristiche specifiche delle lamiere inox ri-

gidizzate, decorate e colorate. 

L’impianto taglio laser CO2 è dedicato 

esclusivamente all’acciaio inox, così annul-

liamo i rischi di contaminazione e preser-

viamo le proprietà dell’inossidabile. Ci 

permette di tagliare lamiere inox in  tutti i 

gradi Aisi e in tutte le finiture, da 0,4 a 10 

mm  di spessore su un campo di la-

voro 1500×3000. Ha un piano di carico con 

sfere rotanti e ruote gommate per preser-

vare il retro della lamiera e garantire la qua-

lità estetica della seconda faccia delle 

lamiere. La maggior parte degli impianti di 

taglio non ha un piano di carico di questo 

tipo, per cui il lato a contatto risulta rigato e 

rovinato dopo la lavorazione ed è quindi 

necessariamente da coprire. 

Ha un’altissima precisione e riesce ad otte-

nere elementi senza bave e con bordi puliti, 

rifiniti e levigati, per realizzare pezzi sago-

mati dalle forme geometriche complesse. 

La piegatrice è dedicata sempre e solo al-

l’acciaio inossidabile, fino a lunghezze 

3000 mm e anche su lamiere inox colorate 

e SuperMirror senza compromettere la co-

lorazione e la riflettività. 

L’impianto per marcatura e incisione ci con-

sente di puntare sulla customizzazione. Il 

massimo della personalizzazione è trasfe-

rire il proprio logo, le proprie parole, le pro-

prie immagini sulla superficie dei nostri ac-

ciai inox. Si può scegliere tra marcatura 

senza rilievi e incisione perimetrale o piena. 

Infine, il nuovo impianto di saldatura laser 

permette di effettuare operazioni di salda-

tura anche sugli acciai inox rigidizzati, de-

corati e colorati, a differenza dalla normale 

saldatura, quella praticata dalla maggio-

ranza degli operatori sul mercato, che ri-

muove il colore».  

• Beatrice Guarnieri

Francesca Pizzigati, ceo di Steel Service, presenta il nuovo brand Arte dell’inossidabile dedicato alla trasformazione degli acciai inox 

bugnati, rigidizzati, decorati e colorati, destinati ad aziende, designer, architetti e privati

Idee d’acciaio inox
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Osservatorio sul Merito

Con l’ingresso in Steel Service nel 2010 di Francesca Pizzigati, l’azienda cambia pro-

gressivamente volto acquisendo l’identità multi-prodotto, multi-servizio e verticale che 

ha oggi. Il primo passo è il graduale abbandono dell’acciaio al carbonio per specializ-

zarsi sull’acciaio inossidabile. Nel 2012 ottiene il contratto in esclusiva per l’Italia della 

distribuzione degli acciai inox speciali Rimex Metals. Viene, quindi, posta sempre mag-

giore attenzione sulla customizzazione e valorizzazione di prodotti e servizio. Viene svi-

luppato il servizio al cliente: senza limiti di minimi d’ordine, con imballi rafforzati, mo-

vimentazione robotica delle lamiere, trasporto a destino.

L’evoluzione dell’azienda


